
メンバー五名以下の会社・組織を切り盛りする⽅々へ向けて、集客の仕組み作りをご提案しています。

新規のお客様からは「疑いを持たれている」。
この冷たくも気持ちいい世間の⾵を全⾝で浴びるところから
全てが始まります。

スモールビジネスにとって、最も重要な資産
☞顧客リストの獲得ときめ細かい分類

mailchimpによるダイレクトメールやニュースレターの発⾏

顧客との関係を深めるハガキ・
ニュースレターを⾃動送付します。

「クライアントに違いを産み出すデザインとIT」
（株）ドサナイテのミッション

⾼速・安全なHPはモバイル標準対応です。

ロゴの作成は、ヒアリングの後で。
ターゲットをしっかりと絞り込ります

ストーリーで理解を深めてもらおう。

キャラクター展開で親しみを持ってもらおう。

どかんと印刷部数を増やして、すぐに
結果を求めるのではなく、少ないロッ
トでテストを何度も繰り返します。

マーケティング戦略の全体像を通じて、御社のライバルとの「違い」を産み出すことをお約束いたします。

イベントを開催し固定客の定着を図ります。

毎⽇お問い合わせを受けられるような、
メールフォームを作成しよう

ターゲットを絞った
ショップカードを作成しよう

SNSへの展開⽅法をご提案いたします。

ネットショッピングサイトへの展開も提案いたします。

動画でも伝えます。


